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Bestellanbindung CNH (M-CNH) 
Bestellungen bei Lieferanten werden heut zu Tage 
in den meisten Fällen über Online-Bestellungen 
durchgeführt. Der Nachteil ist, dass diese Bestellun-
gen noch innerhalb der eigenen Warenwirtschaft 
nachgepflegt werden müssen. Durch den Einsatz 
der Lieferanten-Bestellanbindung werden die in der 
WINLine® erstellten Belege für den Upload beim 
Lieferanten auf Knopfdruck exportiert. Hierdurch 
wird nicht nur eine Reduzierung der Fehlerquellen, 
sondern auch eine Zeitersparnis ermöglicht.

Preislistenimport (M-PLI) 
Beim Verkauf von Ersatzteilen liegt das Haupt-
augenmerk auf aktuellen Artikelstammdaten wie 
Preisen, Rabattcodes oder auch Gewichten. Durch 
den Einsatz dieses Moduls wird es möglich, Preislis-
ten von verschiedenen Lieferanten zu importieren 
und die bereits im Artikelstamm hinterlegten Artikel 
des entsprechenden Lieferanten automatisch aktuell 
zu halten.

Maschinenkalkulation (M-MK) 
Um ein Angebot, zum Beispiel für einen Traktor, zu 
kalkulieren, werden in vielen Firmen Excel-Vorlagen 
genutzt. Hierbei wird die Kalkulation zunächst in 
Excel durchgeführt und anschließend in die Waren-
wirtschaft übertragen. Das Modul M-MK ermöglicht 
die Kalkulation  mit der entsprechenden Kalku-
lationsvorlage direkt aus der Belegerstellung der 
Warenwirtschaft heraus. Nach Abschluss der Kalku-
lation wird das Ergebnis automatisch in den Beleg 
übernommen und die Kalkulation versioniert abge-
legt. Mit Hilfe dieses Prinzips ist es sowohl möglich 
Belege als auch Artikel zu kalkulieren. 

Fahrzeug- und Maschinenverwaltung (M-FMV) 
Beantworten Sie die nachfolgenden Fragen auf 
Knopfdruck aus dem Modul M-FMV heraus, dank 
einer intelligente Verwaltung, die es Ihnen ermög-
licht für alle erdenklichen Arten von Fahrzeugen 
und Maschinen die für das Unternehmen wichtigen 
Daten festzuhalten und auszuwerten:

Wer muß in der nächsten Zeit zur Inspektion?

Welche Reparaturen gab es bislang an dieser Maschine?

Welche Maschinen besitzt der Kunde (Fuhrpark)?

Wie alt sind die Maschinen des Kunden?

Durch die aktive Nutzung der Daten gewinnen Sie 
zusätzliche Aufträge. Die Anbindung für Serienbrie-
fe und Mails ist gegeben.

Kunden- und Lieferantenrabatte (M-Rabatte) 
Mit Hilfe des Moduls M-Rabatte kann jedem Liefe-
ranten die entsprechende Rabattstruktur hinterlegt 
und automatisch im Beleg herangezogen werden. 
Im Bereich des Verkaufs ist es durch den Einsatz von 
Rabattvorlagen und deren Zuweisung zu den ent-
sprechenden Kunden möglich, einheitliche Rabatte 
zu gewährleisten. 

Die Lösung M-AGRAR zeichnet sich durch eine um-
fangreiche und zugleich flexible Warenwirtschafts-
lösung für den Agrarbereich aus. Durch den kom-
binierten Einsatz neuester Technologien und einer 
soliden Warenwirtschaftslösung wie der WINLine® 
aus dem Hause Mesonic, ist die Lösung so flexibel, 
dass sie auf die unterschiedlichsten Unternehmen 
weitestgehend individuell anpassbar ist. Der modu-
lare Aufbau ermöglicht es, die Software im Laufe 
der Zeit problemlos an die steigenden Bedürfnisse 
anzupassen. Hierzu wurden folgende Module entwi-
ckelt, die die tägliche Arbeit rund um die WINLine® 
unterstützen und Teilprozesse automatisieren:
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